CERCLE D’ECONOMIA

Innovar en els sectors tradicionals per tenir resultat immediats

Huguet i Aleix defensen
I'obertura i la innovacié com
a oportunitats
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El president de I’associaci6é AS-In-
nova, Miquel Huguet, va defensar,
en el sopar-colloqui que organitza
any rere any el Cercle d’Economia,
I’aposta per les innovacions en els
sectors tradicionals per obtenir re-
sultats immediats en moments diff-

cils com els actuals. Huguet va argu-
mentar que en aquests sectors, 1’es-
forc inversor requerit és menor que
no pas en els ambits del Biotech, les
tecnologies de la informacié ila co-
municacié o en les energies renova-
bles, i es tradueix més rapidament
en resultats, creacié de llocs de tre-
ballibeneficis.

I per aixo0, a Andorra «I’obertu-
ra és fonamental». Per Huguet, per-
metra I’arribada de projectes inno-
vadors com per exemple els jardins
verticals, que no requereixen de su-

perficie i on les plantes viuen sense
necessitat de substrat, o I’edicié de
llibres medievals fent ds d’alta tec-
nologia que es venen a 7.000 euros
I'exemplar—es tractadefacsimilsen
edicions limitades-.

Pero «tot es pot innovar», tam-
bé els sectors tradicionals d’Andor-
ra com és el turisme, perd «<sempre
ambvalor afegit». «Es curiés», des del
punt de vista d’'Huguet, que la idea
de fer hotels a les copes dels arbres
nofosd’'unandorra, teninten comp-
teque «Andorra és el pais reide ’ho-

telerian.

Perlasevabanda,eldirectord’An-
dorra Desenvolupament i [nversié
(ADI), Carles Aleix, es va mostrar
convencut que «la sortida és ’ober-
tura». Aleix va exposar que ’econo-
mia andorrana es basa en el mercat
interioriles empreses hanarribatja
al seu sostre de creixement. «I si no
es pot créixer a dins, cal sortir.

En aquest sentit, el director de
I’ADI va insistir en que ’obertura
econdmica té dues direccions: una
d’entrada de capital —~que permetra

la diversificaci6 de I’economia actu-
al, basada en només tres sectorside-
pendents de 'entorn—iuna altra de
sortida —que permetra els empresa-
ris andorrans exportar els seus ser-
veis al mercat global-. Mentre per
sortir,nos’hauriaderestringirl’am-
bit, donat que el mercat és mundi-
al, per I’entrada és «<més facil» anar
a captar primer en els mercats més
propers, i després anar cada vega-
da més lluny, pero també interve-
nen d’altres factors, com pot ser la
cultura.=



