M EMPRENEDORS » INNOVACIO EN MEDICAMENTS PER A NENS

PainOff vol posar fi al dolor de
les punxades en els nadons

La firma espera poder comercialitzar el producte en quatre anys

RICARD NOVELLAS

Concepcidn Blaya, socia fundadora de la firma

m Fa un any, Concepcién Blaya formalitzava la societat que
comparteix amb el seu marit, Miquel Huguet, per donar un
impuls definitiu al desenvolupament d’un nou producte des-
tinat a inhibir el dolor de les punxades en els nadons. En tres
anys podrien haver superat tots els tramits reguladors.
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A moltes mares se’ls encongeix
el cor quan veuen els seus nadons
plorant tot just quan els acaben
de punxar amb una xeringa.
Aquesta és una imatge habitual
a totes les consultes pediatriques
i fins ara s’ha vist com un mal
menor necessari. Perd aixo podria
canviar en breu si els plans de
Concepeién Blaya es complei-
xen. Aquesta experta en ciénci-
es de la salut, convertida ara en
emprenedora, ja fa cinc anys que
treballa en el desenvolupament
d’aquest nou producte (PainOff).
La recerca es basa en estudis
contrastats que demostrarien que
existeix una molecula que genera
una anestésia (til per a aquest
tipus de dolor.

Ara Blaya treballa per poder
produir aquesta solucié (que
s’administraria oralment) d’una

manera industrial 1, de fet, ja té
la patent registrada. El mercat
potencial és forca ampli. Es cal-
cula que només a Europa s’ad-
ministren quasi un centenar de
milions de xeringues a nadons en
un any. Pero, per abastar el mercat
internacional, la firma necessi-
ta passar amb exit el tramit per
registrar PainOff com a medica-
ment davant 1’ Agéncia Espanyola
del Medicament (cosa que podria
trigar fins a quatre any).

El repte del financament

Perd superar tot el procés d’as-
sajos 1 recerca que requereix el
tramit de 1’Agencia Espanyola
del Medicament és car i, per aixo,
entre els objectius prioritaris de
la societat formada per Blaya 1
Huguet (que controlen el 90%
de les accions) hi ha aconseguir
financament. Fins ara 1'empresa
ha sabut treure profit de les lini-
es publiques, com el programa

Genesis del Cidem, 1 ara espe-
ra entrar en la linia Neotec del
Centre per al Desenvolupament
Tecnologic Industrial (Cedeti)
que depén del Ministeri d’Induis-
tria, cosa que els podria repre-
sentar una injeccié de 350.000
euros. Perd I'empresa contempla
altres opcions. «Estem oberts a
I'entrada de capital de risc o d'un
angel mversor, 1 també estem en
contactes amb importants labo-
ratoris catalans que s’han mostrat
mteressats pel projecte», explica
Blaya. Ara bé, els emprenedors
no tenen pressa perqué saben que,
com més fases de la recerca hagin
superat, més valor tindra el pro-
jecte a I'hora de donar entrada a
un nou soci.

I, un cop se superi el tra-
mit del registre del producte,
I'emprenedora es planteja dos
camins a seguir. D’una banda,
podria mantenir ’empresa 1
cedir llicéncies a un o diver-
sos laboratoris per afrontar la
comercialitzacié del PainOff i,
de I’altra, vendre la patent i el
registre. Pero, posats a escollir,
Blaya ho té clar. «Prefeririem
I’opcid de la llicéncia i, amb els
ingressos dels rovalties, afron-
tar noves recerques», diu.

Tots aquests projectes, pero,
depenen de superar amb exit el
registre de 1’Ageéncia Espanyola.
En cas contrari, la firma opta-
ra per comercialitzar el producte
sota una altra formula diferent
de I’especialitat farmaceutica.
«Per0, en aquest cas, ens hauriem
de limitar al mercat nacional»,
explica Blaya. Aquesta alternativa
es podria contemplar també en
cas que el procés per superar el
registre s’allargués més de qua-
tre anys. «Fins que no comenci
la comercialitzacié no factura-
rem 1 aixdo no es pot suportar
durant gaires anys», diu. ¢



